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PRIMEIRA AULA

TEORIAS DO VALOR

Existe um conflito béasico que divide a economia em duas esco-
las opostas. Esta divisdo da economia em correntes, que se repelem e
divergem e que, inclusive, nfo tém uma linguagem comum, dis-
tingue os partiddrios da Economia Marginalista dos da Economia
‘Marxista. Tal divisdo é muitas vezes escamoteada pelos representan-
tes dos grupos opostos. Em obras de economia politica marxista en-
contra-se, geralmente, apenas uma exposi¢do do assunto do seu An-
gulo, sem nenhuma mencdo a existéncia de outra anélise completa-
mente diferente e oposta. E a mesma coisa ocorre com a literatura
marginalista, inclusive com o ensino nas universidades do munde
ocidental, em que o marxismo acaba sendo ou completamente esque-
cido ou entdo é aberto um paréntese ao longo da exposi¢do, e se
diz: existe uma escola arcaica que ainda se prende a conhecimen-
tos superados, por motivos ideolégicos: o marxismo; fecha-se o pa-
réntese e se continua. O que se vai tentar fazer neste curso é mostrar
como as duas orientacOes estdo ligadas as divergéncias e as lutas
do nosso tempo. Ndo é um debate que se d4 meramente no plano
da interpretaco ou da constatacio dos fatos. Estd profundamente
ligado a interpretacdo da vida social, da evolu¢do da sociedade e
dos rumos desta evolucdo.

Dentro dos cdnones da ciéncia positivista, é muito dificil enten-
der um debate cientifico motivado desta maneira. Este ndo é um
debate “objetivo”. Ele depende, em tltima andlise, de uma toma-
da de posi¢do anterior, pré-cientifica. Talvez a existéncia desta dico-
tomia na ciéncia econdmica, seja um dos argumentos mais impor-
fantes contra esses cdnones de objetividade cientifica. Ndo vou en-
trar nisto longamente; s6 gostaria de alerta-los para esta implicacio
dos debates que vdo entremear todas as exposi¢des que serdo feitas.

Comegaremos com o que me parece bdsico em economia, ou
4eja, com o problema do valor. A economia é uma ciéncia social
(ue difere das demais ciéncias sociais, pois possui uma possibilidade
de quantificacdo que as demais ndo tém. Por exemplo: em sociologia,
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quando falamos de relagSes sociais, estas podem ser distinguidas,
analisadas, classificadas; podemos falar em relagdes simétricas e assi-
métricas, iguais e desiguais, antagdnicas e de cooperagdo. Ha dife-
rentes formas de classificar as relagGes sociais e, uma vez clas-
sificadas, podemos passar & sua andlise, ao entendimento de sua
dindmica, e assim por diante. Mas ndo podemos quantifica-las, ndo
podemos dizer, por exemplo, que uma rela¢do é 3, 6 vezes mais in-
tensa que outra. Em psicologia, fala-se em percep¢do, em emogdes,
etc., mas também quase sempre de um angulo qualitativo.

Nao pretendo me alongar na analise de outras ciéncias sociais,
das quais ndo conhe¢o muito, mas estou convicto de que a economia,
neste ponto em particular, é diferente. Porque ela é capaz de quan-
tificar, sendo a atividade econémica pelo menos seus frutos, ou
seja, o produto social. A maior parte das leis econémicas pode ser
‘expressa matematicamente e verificada empiricamente. A lei da ofer-
ta e da procura, a lei do valor da moeda etc., quase sempre, ou tal-
vez sempre, sdo passiveis de medicdo, e podem, portanto, ser avaliadas
nao somente em termos do que acontece ou nZo acontece, mas em
que medida acontece. Essa possibilidade de quantificagdo decorre

precisamente da teoria do valor. Ou seja, hd um conceito bésico na

economia, que € o do valor, que permite a utilizagdo de uma uni-
dade de medicBo essencial para, praticamente, todos os fendmenos
do mundo econdémico. E por isso, evidentemente, que o conteddo
desta medida — o valor econémico — é essencial, ¢ a pedra funda-
mental de todo o edificio cientifico.

Existem, na ciéncia econdmica moderna, duas maneiras com-
pletamente diferentes de se definir valor: uma delas retira o valor
de uma relacio do homem com a natureza, ou do homem com as
coisas. Ela parte da idéia de que o homem sente uma série de
necessidades ¢ € na procura da satisfacio dessas necessidades que
ele se engaja na atividade econémica. Portanto, o que ele cria na
atividade econémica, ou seja, o valor, é o grau de satisfacio ou a
utilidade derivada dessa atividade. De acordo com esta abordagem, a
atividade econdmica se d4 essencialmente entre o homem e o meio
fisico e o homem atribui valor aos objetos ou aos servigos, na me-
dida em que estes satisfazem suas.necessidades. A abordagem oposfa
retira o valor ndo das relacoes do homem com as coisas, mas do
homem com outros homens, isto é, das relagdes’ sociais, O valor,
neste caso, é o fruto das relagdes que se criam entre os homens na

atividade economica. E ele se mede pelo tempo do trabalhe produti--

vo que os homens gastam na atividade econb6mica. A primeira é a
teoria do valor-utilidade e a segunda, a reoria do valor-trabalho.
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A teoria do valor-utilidade parte da relacdio entre uma necessi-
dade humana e o servico ou objeto que a satisfaca. Eu tenho fome,
o alimento que pode satisfazer a fome é objeto de uma atividade
econémica que valorizo na medida em que ele satisfaz esta necessi-
dade. Para mim, esta necessidade é subjetiva. Ela depende de quan-
ta fome eu sinta, de minha preferéncia por este ou aquele alimento.
Em principio, cada necessidade humana pode ser satisfeita por mais
de um objeto. Estou, portanto, em condi¢des de escolher e posso
valorizar os objetos de acordo com minha preferéncia subjetiva. A
teoria do valor-utilidade parte de um comportamento subjetivo. Nao
se trata da “verdadeira” necessidade do individuo, em termos de

- um critério objetivo. Em rela¢do ao exemplo utilizado. — a fome —

os nutrélogos podem dizer qual é a quantidade de calorias, de pro-
teinas, de gorduras e vitaminas de que precisamos para nos alimen-
tarmos adequadamente, quais as quantidades minimas necessarias
para a manutengdo da saude das pessoas. Tomarei isso como neces-
sidade objetiva, que pode ser perfeitamente medida. Ela ndo inte-
ressa, no entanto, a teoria do valor-utilidade; o que interessa é a
maneira como as pessoas experimentam essa necessidade, como elas
a sentem e isto evidentemente varia de individuo para individuo.

O valor, neste sentido, é uma manifestagdo de comportamento
essencialmente subjetivo. E claro que, pelo fato de ser subjetivo, ele
nao esta isento de analise. O comportamento subjetivo pode ser estu-
dado, pode-se verificar em que medida ele é condicionado por vérios
fatores que, por sua vez, ndo sdo subjetivos. O carater subjetivo do
comportamento individual ndo foi mais que um reconhecimento, por
parte dos marginalistas, de que,na realidade, hd bastante variedade
nas preferéncias dos individuos na escolha entre diferentes formas
de satisfazer suas necessidades. Mas, curiosamente, o marginalismo
nunca foi capaz de desvendar as leis que governam esta subjetivi-
dade. E ndio o conseguiu, apesar de ter feito do consumidor o cen-
tro do seu sistema, porque precisou justificar a “soberania do con-
sumidor”, supondo-o, no fundo, sempre racional e capaz de reconhe-
cer suas necessidades e os modos de melhor satisfazé-las. Quando
as grandes empresas descobriram que poderiam, através da publici-
dade, manipular a vontade do consumidor, impingindo-lhe uma “ima-
gem da marca” e condicionando-o a se tornar “fiel” a elas, se pas-
saram a fazé-lo, transformando o comportamento supostamente “au-
{bnomo” do consumidor numa série de reflexos sabiamente condi-
clonados. Porém o marginalismo ndo tomou conhecimento do que
ncontecia de fato no mercado e continuou postulando que as em-
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presas se desdobravam para atender aos desejos livremente formu-
lados do consumidor individual. Os capitalistas passaram a adotar
uma atitude algo inconseqiiente: nas grandes ocasides as parabolas
marginalistas acerca de “sua majestade, o consumidor” continuavam
sendo proclamadas, o que ndo impedia que no dia-a-dia campanhas
publicitarias cuidadosamente planejadas fossem desenvolvidas, visan-
do levar o “rei do mercado” a comprar e consumir em medida
muito maior e em direcio muito diferente da que espontaneamente
faria. (Isso foi demonstrado por J. K. Galbraith em O Novo Estado
Industrial).

Por outro lado, a teoria do valor-trabalho parte da idéia de que
a atividade econdmica é essencialmente coletiva. Ou seja, ela ndo in-
teressa no estudo da ciéncia econdémica, enquanto atividade indivi-
dual. E claro que os individuos, vez por outra, fazem coisas para si
préprios, isoladamente. Quando a enceradeira quebra, o dono da
casa, tendo habilidade, conserta-a. Esta atividade poderia ser feita
por um eletricista; se o eletricista é chamado,sua atividade é econ6-
mica, é um servico remunerado, constitui uma mercadoria, portanto
¢ objeto do estudo da economia. Se é o préprio dono da enceradeira
que faz o trabalho, este ndo é, do ponto de vista da teoria do valor-
trabalho, uma atividade econdmica. E uma atividade particular que
o individuo faz, assim como toma banho, que é uma atividade in-
dividual do adulto.

Ora, na medida em que a atividade econdémica é uma atividade
coletiva, essencialmente social, ela decorre da divisio social do tra-

balho, na qual as pessoas desempenham fungdes diferenciadas e

complementares. Ou seja, ndo € todo mundo que faz a mesma coisa.
Sem usar exemplos longe da nossa realidade, basta olhar para a
economia urbana brasileira para verificarmos que cada individuo que

participa da atividade econdmica desempenha uma func¢io muito

especializada. Um é professor, outro motorista de 6nibus, outro é
- médico, outro ator de teatro. E estas atividades s6 adquirem sentido
na medida em que as outras existem. O ator de teatro sé pode de-
sempenhar sua funcdo na medida em que existe o eletricista, o
marceneiro que faz os cendrios, o bilheteiro que cobra as entradas.
E na medida em que existe o agricultor que lhe produz a alimen-
tacdo e que a troca, em ultima andlise, pelos seus servigos artisticos.
Ora, o valor, de acordo com a teoria do valor-trabalho, decorre pre-
cisamente desta divisdo social do trabalho. Imaginemos uma socie-
dade humana sem divisdo social do trabalho (na realidade a An-
tropologia nfo nos revelou nenhuma, mas para argumentar po-
dé-se pensar nela), em que cada individuo, como Robinson Crusoé
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sozinho em sua ilha, tenta sobreviver sem auxilio de ninguém, de-
sempenhando todas as fungdes produtivas e se satisfazendo comple-
tamente em contato com a natureza. Em tal sociedade ndo haveria
atividade econdmica e a atividade produtiva ndo geraria valor. O
valor é o valor do produto social, da atividade coletiva conjunta de
todos os membros ativos da sociedade.

Na medida em que o valor é o valor do produto social, ele re-
sulta de uma atividade coletiva e pode ser medido pelo tempo de
trabalho social investido neste produto. Este tempo de trabalho equa-
liza todos os diferentes componentes do produto social. Entdo posso
dizer que uma sessdio de teatro é igual a tantas viagens de Onibus,
que € por sua vez igual a outros tantos pares de 6culos, macos de
cigarros ¢ assim por diante, porque todos esses produtos resultam
de uma mesma atividade social: o trabalho socializado, realizado me-
diante a divisdo social do trabalho. E nesse sentido o valor é objeti-
vo, porque pode ser medido objetivamente.

Portanto, em resumo e quanto a essa parte, a teoria do valor-
utilidade é uma teoria subjetiva, na medida em que reflete um con-
portamento subjetivo, que & objetivado enquanto objeto de estudo.
A teoria do valor-trabalho parte da idéia de que o valor é algo so-
cial e objetivo. Do ponto de vista da teoria do valor-utilidade, o
valor do mesmo objeto muda se a opinido das pessoas a respeito dele
mudar. Seu valor pode aumentar ou diminuir: basta que as pessoas
mudem de opinifo a seu respeito, isto é, a respeito de sua capacidade
de satisfazer uma necessidade humana. Por exemplo, um vestido
que pdssou da moda perde o valor porque deixou de satisfazer uma
necessidade. Ele, fisicamente, é o mesmo. O trabalho social nele in-
corporado ¢ o mesmo. Ele nfo mudou. Na loja custava Cr$ 100,00
enquanto estava na moda. No entanto, a moda mudou. O que mu-
dou foi o gosto do consumidor, sua necessidade subjetiva do vestido.
Entéo este vestido perde valor, seu prego cai a Cr$ 20,00, Cr$ 10,00,
ou € dado de brinde a quem comprar um vestido novo, sem que,
no entanto, fisica e socialmente tenha havido alguma mudanca em
relacdo a este objeto.

Um outro ponto em que as duas teorias diferem é no que diz
respeito ao produto social. Este é concebido pela teoria do valor-
utilidade como o somatério de todos os objetos e servigos produzi-
dos pela sociedade num determinado periodo e cujo valor é o soma-
tério dos valores de cada um destes bens. Portanto, o valor do pro-
duto social ndo resulta apenas da massa de bens produzidos, mas da
avaliagdo que deles fazem os agentes econdmicos, no momento em
que os transacionam no mercado. E um somatério de cotagdes, apli-
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cadas a diferentes quantidades- de bens, e que variam segundo mudam
os gostos, as preferéncias e as expectativas. Para a teoria. do valor-
trabalho, o valor do produto social resulta de um determinado tempo
de trabalho socialmente necessario gasto na producio de certa quan-
tidade de mercadorias. E claro que estas mercadorias devem satisfa-
zer necessidades humanas, pois, sendo, ndo teriam valor. Dado o ta-
manho da populagdo, sua composicio etaria e de sexo e o poder
aquisitivo das vérias classes, a satisfacio de cada necessidade do
conjunto dos consumidores requer uma determinada quantidade de
mercadorias. Qualquer mercadoria- produzida além deste limite ndo
¢ necessiria, o trabalho gasto em sua producdo nio é socialmente
necessario e, portanto, ndo tem valor.

Porém, objetam os marginalistas, a quantidade demandada de
determinada mercadoria depende do seu preco: se este for maior, a
quantidade que pode ser vendida sera menor e vice-versa. Logo, a
quantidade demandada, isto &, “necessaria” depende do preco, ou
seja, do valor, o qual ndo pode ser determinado independentemente
da quantidade. A esta objec¢@o, os partidarios da teoria do valor-tra-
balho respondem que as mercadorias ndo chegam ao mercado sem
preco, s6 o recebendo ali ao sabor das flutuacdes da oferta e da

procura. Na verdade, as mercadorias provém de empresas capitalis-

tas, que almejam se manter e se expandir e que, portanto, jamais
poderiam vender seus produtos por um preco que nio cobrisse ade-
quadamente seus custos ¢ lhes proporcionasse uma adequada mar-
gem de lucro. Ora, este preco, determinado pela competi¢io entre
as empresas capitalistas, corresponde (embora transformadamente)
ao tempo de trabalho socialmente necessirio gasto na producde de
cada mercadoria, ¢ a soma dos pregos vezes as quantidades de cada
mercadoria produzida corresponde (diretamente) ao tempo de tra-
balho socialmente necessario dispendido no produto social como um
todo. '

A teoria do valor-utilidade pretende-se a-histérica, ou seja, o
comportamento humano na drea econdémica é essencialmente idénti-
co sempre, embora possa mudar na sua manifestacio concreta. A
diferenga entre a atividade econdmica em relagdo ao valor, de um
individuo em Sdo Paulo agora, ¢ de um individuo em Sio Paulo
no tempo dos bandeirantes, ndo existe, ela é essencialmente a mesma,
embora sua manifestacdo concreta seja muito diferente. Mas a mani-
festacdo concreta da relagdo do individuo com a sua atividade econd-
mica hoje e anteontem é também diferente. Nao h4 diferenca entre
hoje e anteontem, e entre hoje e trezentos anos atras. As diferencas
sdo colocadas num mesmo plano; se um bandeirante resolve se em-
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penhar numa bandeira, penetrar no interior do Brasil, cagar indios
para vendé-los como escravos, ele estd basicamente agindo da mesma
maneira que um individuo que sai de manhd, compra o Didrio Po-
pular, ¢ procura um anincio de emprego. Fundamentalmente, é a
mesma coisa, ambos estdo procurando colocar o seu esforgo, que pode
ser precisamente trabalhar num escritério ou ir para o mato buscar
indios, em troca de objetos e -servicos que satisfagcam suas necessi-
dades.

Nio ha tempo histérico ai. As diferentes formas de organiza-
¢do social, de vida econémica, sdo englobadas no mesmo quadro de
analise. Existe sempre o mercado, mesmo quando o individuo esta
sozinho. Acho que este exemplo, bastante citado porque é extremo
mostra bem esta concep¢do a-histérica do valor: Tarzan esta deitado
no seu galho de arvore e descansa. De repente,sente fome, mas nao
tanta a ponto de sair e procurar alimento. Ele prefere descansar, em
lugar de se movimentar, num esforco para satisfazer a fome que

N

é uma necessidade pequena, ainda. Porém, a medida que o tempo

passa, a fome aumenta e num momento qualquer ele se levanta e vai
cacar. Esse comportamento de Tarzan é essencialmentc econdmico,
para a teoria do valor-utilidade.

O mesmo tipo de analise se faz do desemprego: se hd desem-
pregados é porque o nivel de remuneragio que o individuo pode
alcancar ndo é suficiente para fazé-lo sair do seu 6cio. Esta €
a andlise que se faz e que se fez e que foi absolutamente predomi-
nante na economia “ocidental”, pelo menos até Keynes. Foi Keynes
Jquem mostrou a existéncia do desemprego involuntirio, que mesmo
que o individuo queira trabalhar por muito pouco, ele pode ndo
encontrar oportunidade na divisdo social do trabalho. Mas em teoria,
nem isso se aceita. Em teoria o sujeito pode sempre arranjar algum
“bico”, pode ajudar a mulher do vizinho a lavar a louga e ganhar
um prato de comida. Dessa forma, sempre que o individuo estd de-
sempregado é porque ele prefere o 6cio & pequena remuneracdo que
lhe pode ser oferecida.

De fato, no entanto, a teoria do valor-utilidade nido é a-histérica,
porque ela ndo faz sentido numa sociedade em que as necessidades
humanas sdo basicamente estdaveis, e essas sociedades preencheram
talvez 99% da histéria humana até hoje. Em contraste com a so-
ciedade moderna, de pés-revolugdo industrial, as sociedades anterio-
res eram relativamente pouco dinidmicas no seu ritmo de transfor-
macdo econdmica. Entre o padrdo de consumo de um camponés da
Idade Média e de seu avo, nZo havia essencialmente grande diferen-
ca, o mesmo ocorrendo entre o padrdo de consumo de um dono de
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fazenda paulista nos fins do século passado e do seu pai. A base das
sociedades que nds estudamos historicamente, as necessidades hu-
manas, que podem ser satisfeitas pela economia, variam lentamente
ou ndo variam. Ora, numa economia assim, o papel da preferén-
cia subjetiva, o papel do consumidor, como elemento dinidmico da
economia, é nulo. Porque ele ja é educado, ja é criado num certo
padrdo de consumo com uma possibilidade de escolha extremamente
limitada. E o aparelho produtivo da sociedade ja estd montado, ja
estd construido e estruturado para satisfazer essa quantidade limita-
da e estatica de necessidades. Logo niio teria e nio tem sentido
procurar explicar a atividade econdémica ¢ sua variagdo, a partir das
necessidades humanas, porque elas sdo um elemento quase constante.

A teoria do valor-utilidade passa a ter uma aceitacio relativa-
mente grande como ferramenta de explicacdo econdmica na socie-
dade moderna, e apenas nesta. Porque na sociedade moderna o
dinamismo, que é gerado no ato de producdo, estimula constante-
mente o consumidor a escolher, a ampliar a escala de suas necessi-
dades, a mudé-las. E na medida em que respondem a esses estimu-
los, na medida em que seu comportamento muda, ele torna viavel
uma- série de transformacées econdmicas. Explicar a economia capi-
talista moderna a partir do comportamento do consumidor é viavel.
Nio queremos dizer que é certo, mas existe uma certa correspon-
déncia entre a teoria e os fatos, correspondéncia suficiente para se
poder trabalhar nesse sentido. E é por isso que consideramos a teoria
do valor-utilidade uma teoria histérica, porque ela estd presa a uma
realidade contingente no tempo.

/ A teoria do valor-trabalho ¢ histérica por definicdo. Na medida
em que ela explica o valor do produto social pela divisdo social do
trabalho, ela s6 € vélida na medida em que h4 esta divisdo social
do trabalho. E cada transformac@o nessa divisdo, que é a linha mes-
tra da evolugdo econdmica, influi sobre o valor criado. Em fltima
andlise, poder-se-ia dizer que, ao longo da histéria econdmica, a divi-
sdo social do trabalho sempre se expandiu. No ponto de partida his-
térico, que ndo sei exatamente qual é, uma grande parte da ativi-
dade dos individuos é ndo-econdmica. Os individuos trabalham para
si préprios e boa parte de sua atividade nfo contribui para o pro-
duto social. A medida que vamos caminhando das sociedades pré-
histéricas até as modernas, assistimos a uma ampliagio da divisdo
social do trabalho. Ela vai englobando uma proporcéo cada vez maior
da atividade humana, até chegarmos ao ponto (que ndo atingimos
ainda, evidentemente, mas do qual estamos nos aproximando), em
que praticamente toda a atividade humana adquire cariter econé-
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mico porque ‘se torna social. Ou seja, ela ndo é realizada primor-
dialmente, diretamente, para satisfagdo de necessidades do préprio
individuo que produz, mas de outros individuos, obtendo, em com-
pensagdo, um produto equivalente, em tempo de trabalho, da ativi-
dade dos outros individuos. E essa ampliacdo da atividade econdmi-
ca, no conjunto da atividade humana, que é revelada pela abordagem
da teoria do valor-trabalho. *

Gostaria de terminar esta exposi¢cdo analisando varias impli-
cacdes das duas teorias do valor, implicagSes essas que serdo objeto de
explicagbes mais aprofundadas nas proximas exposicbes. Por exem-
plo, a teoria do valor-utilidade, na medida em que comega a expli-
car o valor de cada objeto e de cada servigo, parte essencialmente
deste segmento da realidade que é o mercado, ou seja, é na froca
que o valor se manifesta concretamente. Qual é o valor que atribuo
aos meus 6culos? Todos nés usamos Oculos para enxergar melhor.
Mas isto ndo quer dizer que atribuimos aos 6culos o mesmo valor.
N#o ha uniformidade nesta relagdo subjetiva. Pode ser que a pes-
soa, por motivos estéticos, odeie os 6culos. Ha pessoas que preferem
sentar em cima deles. H4 outros gue nio podem viver sem os éculos.
Portanto, h4 uma gama de valorizagdes do mesmo objeto por dife-
rentes individuos. NZo cabe & Economia, nem ela tem condigdes
para isso, estudar essa variagdo enquanto atividade de consumo ou
seja, enquanto eu uso os 6culos, mas apenas na medida em que os
estou trocando por outro tipo de objeto de uso qualquer. Nesse
caso, o valor embora subjetivo, aparece no comportamento objetivo
das pessoas na troca. E como a economia nfo é uma ciéncia mera-
mente descritiva, mas tende ou pelo menos deve chegar a resultados
operacionais, o que interessa a ela nio é o comportamento na troca
individual,mas coletiva. O que interessa é o preco que os 6culos atin-
gem no mercado. Este preco é uma média de diferentes precos que
diferentes individuos pagariam pelos dculos. Se estes forem duas
vezes mais caros do que o sdo, menos individuos os comprariam,
mas alguns ainda os comprariam; se os 6culos custassem a metade,
mais individuos os comprariam. Isto é, ha individuos dispostos a
pagar qualquer prego pelos Gculos e o nfimere de individuos vai
variando. O que interessa é o preco efetivamente pago. Portanto,
a teoria do valor-utilidade encontra sua aplicacfio pritica imediata,
pa explicacdo dos precos efetivos no mercade. E na medida em que
isto é assim, o seu ponto de abordagem é do individuo que se en-
contra no mercado. A teoria reduz efetivamente todo o comporta-
mento econdmico ao comportamento no mercado. O préprio ato de
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producio é asimilado a uma atividade de troca: o individuo est4
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trocando seu 6cio, que é gostoso, pelo esforco, que sempre é desa-
gradavel. A atividade do trabalho humano é encarada sempre como
negativa. Na atividade produtiva o individuo esti trocando um agra-
dével (o 6cio) pelo desagradavel (o trabalho), que leva a um outro
agradavel (a satisfacio de uma outra necessidade).

A teoria do valor-trabalho parte da producdo: o valor nio sur-
ge no mercado, ele surge na produgdo, no trabalho. Este ndo € en-
carado como algo negativo, como a rentlincia ao 6cio, ao descanso,
mas como uma atividade que afirma o homem enquanto homem. O
individuo é encarado como produtor social, como individuo integrado
na divisdo social do trabalho.

A teoria do valor-utilidade explica o excedente social a partir
da rentncia. O excedente social é o que a sociedade produz e que
ndo se destina ao consumo imediato. Esse excedente surge sob a
forma fisica de méquinas, matérias-primas, edificios ndo residenciais,
etc. Tudo aquilo, enfim, que serve para alguma coisa que ndo ¢
consumo humano imediato, constitui o excedente social. Pois bem,
este excedente social é explicado pela teoria do valor-utilidade como
o resultado de uma rendncia ao consumo imediato a favor de um
consumo futuro. O excedente social se produz porque hd uma pou-
panca, ou seja, porque alguns individuos, voluntariamente, por cél-
culo econdmico, ndo gastam tudo o que ganham em consumo e
guardam uma parte, poupam uma parte e a investem para obter
no futuro um valor maior. Neste sentido, o excedente é o resultado
de um sacrificio, e sendo assim, deve ser remunerado. Os individuos
que poupam ¢ deste modo tornam possivel o excedente social, fazem
um sacrificio em prol da sociedade e esta, para estimuld-los, com-
pensa-os deste sacrificio por meio de uma remuneragio que € a taxa
de juros.

Af aparece entdo um dos elementos importantes e verdadeiros,
vamos dizer, na constatacdo imediata dos fatos, revelados pela teoria
do valor-utilidade: sempre hda uma preferéncia pelo consumo ime-
diato em relacdo ao consumo mediato, ou seja, o consumo adiado.
O tempo conta para o consumo humano. Se posso escolher entre ter
um objeto hoje ou daqui a um més, prefiro té-lo hoje. Em igual-
dade de condig¢Ges, prefiro té-lo hoje. Portanto, se renuncio a sua
posse imediata, se eu adio a posse € o uso de um objeto por um
més, corro o risco de nf#o estar vivo até 14 ou de mudar minha
opinido a respeito de sua utilidade e ele ndo me servir mais daqui
a um més. Este risco que corro é o sacrificio que fago e que tem
que ser remunerado em relacdo ao espaco de tempo pelo qual re-
nuncio ao uso do objeto.
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Fsta remuneracio toma a forma de juros. Os juros sdo calcula-
dos em relagiio ao tempo; crescem na medida em que o tempo passa.
A producgo do excedente social, por sua vez, explica o proprio cres-
cimento da economia pois é a a reinversdo deste excedente que faz
a economia crescer. Tudo isso se explica, a partir da teoria do
valor-utilidade, pela preferéncia pelo consumo imediato e pela valo-
rizacgio do tempo. Por exemplo, ha alguns investimentos que levam
um tempo relativamente longo para se materializar, como uma es-
trada de ferro, uma usina hidroelétrica, uma usina de ago etc. Séo
empreendimentos que levam 5, 7, 10 anos até que se materializem.
O sacrificio feito é, portanto, muito longo, o risco que os individuos
correm de jamais usufruirem pessoalmente deste sacrificio também
é longo. Consegiientemente, este sacrificio tem que ser remunerado
com maior quantidade de recursos e o mercado de capitais funciona
estritamente de acordo com esta l6gica. Esses investinientos sdo fi-
nanciados mediante a venda de agdes, cujo preco sofre um desagio
que ¢é proporcional ao tempo de maturagdo dos investimemos. O
reflorestamento é uma atividade cujos resultados demoram as vezes
50.anos, prazo que vai bastante além da expectativa de vida da maior
parte dos individuos adultos que ndo podem esperar viver muito
além de 50 anos. Numa sociedade capitalista, o reflorestamento qua-
se nunca é deixado & iniciativa privada, ao comportamento indivi-
dual essencialmente econdmico; ele é quase sempre uma obrigacdo
legal, uma imposi¢io da sociedade aos individuos, ou entdo ¢é feito
pelo poder publico.

Todo o comportamento do poder publico, do Estado, na econo-
mia, ndo se explica pela teoria do valor-utilidade. Ndo tem légica
em termos da teoria do valor-utilidade. O comportamento econdmico
do poder publico nio obedece & mesma racionalidade que a do indi-
viduo, sempre procurando tornar méxima a utilidade a seu dispor.

Para a teoria do valor-trabalho, o excedente social é fixado de
acordo com o tipo de sociedade que se analisa. A abordagem € essen-
cialmente histérica. Nas sociedades em que o carater social da eco-
nomia ¢ conscientemente reconhecido, isto é, quando ele néo surge
como uma resultante final de muitos comportamentos individuais
desarticulados, como é o caso tanto nas sociedades coletivistas do
passado como nas sociedades coletivistas do presente, o excedente so-
cial é a iniciativa mais importante do grupo. Numa sociedade co-
munista primitiva, por exemplo, a primeira coisa que o grupo faz
¢ decidir quantos peixes vdo pescar, quanto de mandioca vdo plan-
tar (mandioca é o tipo do-produto que fica na terra quanto tempo
se quer; é uma reserva), para depois decidir quanto vai ser produ-
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zido para o consumo imediato. Numa sociedade centralmente pla-
nejada hoje em dia, a fixa¢do do excedente, ou seja,do produto que
ndo sera destinado ao consumo, mas 4 ampliagdo da prépria econo-
mia, é uma decisdo coletiva, consciente, deliberada, discutida. Se h4
um sacrificio, este sacrificio é coletivamente deliberado e assumido.

Numa economia capitalista, de mercado generalizado, o exce-
dente decorre de forgas sociais que nio sdo deliberadamente fixadas.
Decorre essencialmente da produtividade do trabalho e do custo de
reprodugdo da forgca de trabalho. Vamos analisar o que significam
estas duas for¢as. De um lado a sociedade dispde de forca de trabalho,
ou seja, da capacidade fisica e mental de seus individuos de exer-
cerem fungdes produtivas e sociais. Esta capacidade tem um custo,
que € a soma dos recursos necessirios para manter os individuos
vivos e para garantir sua reprodugdo. Para que a forga de trabalho
exista e possa ser reproduzida, é preciso que os individuos, que a
incorporam, vivam. E o minimo fisiolégico de sobrevivéncia e de
reproducdo de todos aqueles que trabalham em suas atividades. E
a isto, ha que somar os recursos necessarios para qualificd-los para
exercer as fungdes diferenciadas e complementares definidas pela
divisdo social do trabalho. Isto é, a escola e varios outros tipos de
organizagbes que a sociedade cria para qualificar o trabalho humano.
Somando isto ao custo de subsisténcia da populagdo trabalhadora,
nos temos a parcela do produto social que Marx chamou de “pro-
duto necessario”, ou seja, sem a qual a economia nio pode sequer
se reproduzir, muito menos crescer. Ora, dado este minimo, nés te-
mos, por outro lado, o produto social total dado pela produtividade
da forga de trabalho. A forga de trabalho efetivamente usada produz
uma certa quantidade de recursos que geralmente é maior do que
este minimo, ou seja, o produto necessario. A diferenga entre o pro-
duto social total, resultado do uso da forga de trabalho, ¢ o produto
necessario é o excedente social.

A teoria do valor-utilidade comega com o individuo que poupa.
Um individuo ganha 3.000 cruzeiros por més, resolve gastar 2.000
e 1.000 ele poupa, tendo em vista que daqui a um tempo, gragas
aos juros que ird obter, ele possuird mais que isso. Juntando-se todos
esses individuos, a sua poupanca constitui o excedente social. A
teoria do valor-trabalno parte da idéia de que o produto social &
uma grandeza dada e reflete a produtividade da forca de trabalho.
Deduzindo do produto social total o produto necessirio, o que sobra
¢ o excedente. Como é que o somatério das poupangas individuais,
feitas por um célculo individual, vai corresponder a diferenca entre
o produto total e o produto necessirio? A explicagiio se encontra, e
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¢ a teoria do valor-trabalho que a da, na concorréncia que’ prevalece
na sociedade. capitalista. A sociedade capitalista tem um tal tipo de
organizacio econdmica que leva os detentores do excedente, os de-
tentores dos meios de produgdo, a um comportamento tal, que eles
geralmente acumulam. a maior parte dos recursos que vém ter as
suas mios € que nao sio normalmente utilizados para o seu con-
sumo. A teoria do valor-trabalho diz o seguinte: é absolutamente -
ocioso, diletante, bizantino, procurar explicar o comportamento d_e
poupanga do individuo que ganha uma fébula, dono de uma fabri-
ca, dono de um banco, dono de uma fazenda, em fungap de suas
necessidades de consumo. Ele ganha 5, 10, 15 vezes mais do que
normalmente consome, ainda que consuma muite. E assim, ele c
incapaz de consumir 1/3 ou 1/4 do que normalmente ganha. E
quase forcado a acumular pela competi¢do entre as empresas econo-
micas; a necessidade de crescer enquanto capitalista o induz a esta
atividade de acumulagao.

Em ultima andlise, a teoria do valor-trabalho explica o exceden-
te possivel e explica por que o excedente real tende a se gprog(imar de
possivel. A teoria do valor-utilidade tenta explicar a motivagao purfla’-
na, tenta explicar por que 4 poupa mais que B, por que alguns indivi-
duos sdo estimulados a poupar e outros ndo. A teoria do valor-traba-
lho é essencialmente macroeconomica, considera a economia sempre
como um conjunto, e d4 a grande medida do excedente social possivel.
Admite de antemdo que esta possibilidade nem sempre tende a se
realizar numa economia capitalista. O grande mérito da teoria do
valor-trabalho é que ela explica a prépria evolucdo do excedente,
porque este sempre tende a crescer em relacdo a produtiv.idade. sO-
cial do trabalho. Ela nos da instrumentos econdmicos ¢ socioldgicos
para explicar como o produto necessario também cresce. Por que os
individuos que trabalham tendem a lutar por uma participacdo pelo
menos ndo decrescente do produto social, e como, apesar disso, o
produto necessario como propor¢do social tende realmente a de-
crescer? Isto serda mostrado mais adiante. Porém, elp*nﬁo tem, neste
nivel, a possibilidade de explicar a variacio do dia a dia, de ano a
ano, do aparecimento concreto do excedente social. Assim como ela
tem uma visio macroecondmica do conjunto da atividade total da
economia, ela tende também a ter uma visdo do tempo a longo prazo.
Na medida em que a teoria do valor-trabalho passa do mais abs-
trato ao mais concreto, ou s¢ja, tenta explicar o excedente de um
pais capitalista especifico, com suas caracteristicas num certo mo-
mento, vamos dizer, um pais nfo totalmente capitalista, ndo pura-
mente capitalista como ¢ o Brasil, pais subdesenvolvido, em que a
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posse dos meios de produ¢do nfio estd em grande parte aqui, mas
no exterior € em que o excedente social pode ser aplicado aqui ou
ndo, pode ser exportado e em que parte do excedente de fato inves-
tido vem de fora para dentro, na medida em que a teoria do valor-
trabalho passa a formas mais concretas e imediatas de anélise, ela
passa a incorporar o instrumental da teoria do valor-utilidade. A
partir do momento em que queremos explicar o excedente preciso,
o do Brasil em 1967, ai o comportamento de poupanga, o racioci-
nio dos grandes grupos que detém a mais-valia passa a ser o enfo-
que adequado. E como este é o enfoque desde o principio da teoria
do valor-utilidade, muitas das explicagSes encontradas pelos margi-
nalistas passam a ser validas.

O exemplo do excedente mostra bem em que medida as duas
abordagens tendem a uma certa complementaridade. A abordagem
da teoria do valor-trabalho é essencialmente macroecondémica, s se
preocupa com a economia como um todo e a um prazo relativamente
lon'go e nesse sentido ela é valida. Porém, na medida em que ela
assim atua, essa teoria € pouco operacional em relacio ao dia-a-dia da
economia. A teoria do valor-utilidade, que parte de outra analise,
de uma base que eu diria muito pouco vélida, que é a base de se
entender o comportamento social a partir dos individuos, preocupa-se
muito mais com a sua operacionalidade, com a visdo do dia-a-dia,
com o comportamento concreto imediato, e na medida em que ela

o faz, da contribuicdes validas para o conhecimento econdmico. Nio

acho que se possa pegar tudo que os marginalistas fizeram de 1870
para cé e jogar fora dizendo que tudo isso é ideoldgico, apologético,
que tudo isso justifica apenas a atual organiza¢io da sociedade. Na
medida em que essa teoria também é operacional, estd sendo utili-
zada por economistas da escola da teoria do valor-trabalho, ou seja,
pelos marxistas.

A polémica feroz entre os representantes das duas tendéncias
obscureceu este fato. A tentativa e o desejo de negar integralmente
a abordagem diferente simplesmente ndo permitiram perceber que os
economistas marxistas, na medida em que se aprofundavam na ani-
lise do comportamento do dia-a-dia da economia capitalista, estavam
incorporando uma série de conhecimentos que tinham surgido da
economia marginalista. Foi com Oscar Lange, o grande economista
polonés, aue esse reconhecimento pdde ser feito pela primeira vez,
reconhecimento piiblico por um homem bastante considerado no cam-
po marxista. O marxismo é capaz de fazer isso sem sofrer nenhums
incoeréncia bésica, poraue parte conscientemente de um ponto
de vista histérico & macroecondmico. Na medida em que parte para
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o comportamento mais concreto, ele passa a incorporar os varios fa-
tores peculiares, e chega evidentemente a um nivel de concre¢ido
em que a propria atividade individual do capitalista desempenha um
certo papel limitado. O préprio Marx faz isso. Quem leu O Capital
percebe que os grandes esquemas do primeiro volume e do segundo
volume se transformam, ndo que mudem essencialmente, mas adqui-
rem vida, cor, cheiro, consisténcia, na medida em que, no terceiro
volume, ele passa a explicar como a mais-valia efetivamente aparece
aos olhos de cada um dos participantes, dos atores do drama eco-
némico. E esse trabalho do terceiro volume que, podemos dizer, foi
cortado, interrompido durante meio século por mera polémica, pelo
esforco ideoldgico de afirmar uma ou outra abordagem. Se a teoria
do valor-trabalho, sem sacrificio de sua coeréncia, incorpora as con-
tribuicbes validas da teoria marginalista, o inverso ndo & verdadeiro.
Isto é, a teoria marginalista ndo pode passar para o macroecondmico
aceitando as premissas da teoria do valor-trabalho. Keynes, que é
realmente o fundador da macroeconomia moderna, precisou de uma
medida objetiva do produto social. Macroeconomia s6 pode ser fei-
ta pensando-se num produto social global. Ndo adianta agregar utili-
dades; portanto, Keynes inventou uma unidade que ele chamou
unidade-salario, introduzindo a teoria do valor-trabalho como um
instrumento de medi¢cdo do produto social, meramente; mas man-
teve, ao mesmo tempo, o seu instrumental marginalista. O resultado
deste comportamento de Keynes mostra que ele era um homem
bem inteligente, mas mostra, também, a completa incompatibilidade
béasica entre a teoria do valor-utilidade e a teoria do valor-trabalho.
Ele nio foi capaz de refazer a andlise em termos da teoria do valor-
trabalho, apenas usou um instrumento de medida que era o traba-
Iho humano. Isto levou a uma atitude nihilista dos economistas key-
nesianos, pelo menos uma série deles, que é melhor exemplificada
por Joan Robinson, sem divida a discipula mais brilhante de Keynes.
Joan Robinson, em seu ensaio Filosofia Econdémica, arrasa com as
duas teorias do valor e tenta mostrar que a teoria do valor é um ele-
mento subjetivo, nfo-cientifico, na economia e que se pode passar
muito bem sem qualquer teoria do valor. Esta atitude, que eu chamo
de nihilista, explica-se porque Robinson, mais que qualquer outro
autor, sentiu o impacto das insuficiéncias do marginalismo, no quat
ela foi educada, para a compreensdo de processos histéricos ¢ ma-
croecondmicos.

Espero que esta aula sirva de introducfio para o que pretende-
mos fazer daqui por diante. Vamos abordar os aspectos mais impor-
tantes da economia moderna, a partir sempre desta dicotomia, e re-
velar as suas diferentes implicagdes.
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